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Sercan Kose: “Kendi kural ve dogrularinizi
olusturdugunuz miiddetce basarabilirsiniz”

Kisa sdrede lItiks spor rtinleri pazarinin

onde gelen sirketlerinden biri olan BATU

Spor Malzemeleri kurucusu Sercan Kése, is
dtnyaninin birinci giindemi olan koronavirtis
dénemine dair detaylari paylasirken girisimciler
icin altin degerinde éneriler siralad.

Her sektérde ve kategoride yer bulan ks trlnler spor Grtnleri
sektéruinde de hizla bylyor. Bugln kiresel dlgekte liks spor
Uranleri pazari 300 milyar dolarlik bir hacme ulagsmig durumda.
Luks spor trtnleri grubunun Tarkiye’deki temsilcilerinden BATU
Spor Malzemeleri’nin kurucusu, geng isadami Sercan Kése
pandemi déneminde spor Urinlerinin durumunu, BATU Spor’un
gelecek stratejilerini ve girisimcilere yonelik tavsiyelerini anlatti.

Uretici, toptanci ve perakendeci sarmali devam ediyor

Spor Urtnleri piyasasi ile ilgili genel degerlendirmelerde bulunan
Sercan Kése, zor bir stirecten gecildiginden bahsederek, “Ureticiler
gelir kaygisiyla orijinal marka ve sahte trlin arasinda gel gitler
yasiyor. Perakendeciler, sadece olusan ciroya bakarak is yapip
yapmadiklarini anlamaya calisiyorlar, giinin sonunda da hayal
kirikhigi yastyorlar. Toptancilar, ileriye adim atmak yerine mevcut
durumu korumaya caligiyor. Bu durum bizi ekonomik anlamda
sekteye ugratiyor. Halbuki kafamizi kaldirip diinya genelindeki
firsatlar gérmeye calismaliyiz. Ozellikle yeni girisimler icin diinyaya
actk olmak oldukga kritik bir konu” dedi.

is diinyasinda olumlu déniisler kisa vadede olmuyor

2020’nin Covid-19 pandemisiyle blyuk kirlmalara neden olan

bir yil olarak anilacagini belirten Kése, “Dlinya genelinde sektor
farketmeksizin ithalat ve ihracat bu ddnemde daraldi. Turkiye
operasyonlarimiz Mart ayiyla birlikte sonrasi daralsa da, dis
ticaret anlaminda oldukca hareketli giinler gecirdik. is diinyasinda
olumlu yénde dénusler kisa vadede olmuyor. Ama orta ve uzun
vadede baktigimizda gayet basaril islere imza attik. Stratejimiz
dogrultusunda yakin dénemde ayni sekilde basarili isler yapmaya
devam edecegiz.” ifadelerini kulland.

BATU Spor icin ‘kiiltiir’ kavrami cok 6nemli

Sercan Kése, BATU Spor’da kltir kavraminin oldukca énemli
oldugunun altini gizerek, “BATU Spor Malzemeleri sektérdeki
6nemli toptanci markalardan biri olarak trlin verecegi firmalari
6zenle seciyor. Bu anlamda kurum kdlttiriind 6zenle olugturmus
bir marka oldugunu séyleyebilirim. Bizim i¢in 6nemli olan nokta

Sercan Kbése

Urlind satan firmanin ne satildigini ve trtiniin hangi 6zelliklere
sahip oldugunu bilmesi. Clinki bir satici sattigi Grliniin ne oldugunu
bilmeden satamaz. Benzer durum ilag sektért i¢in de gegerli. Bir
satis mimessilinin ne sattigini bilmeden Uriini pazarlama imkani
var mi? Bu sebeple bizim igin is gelistirme ve sirekli 5grenme
olmazsa olmaz nitelikte” dedi.

Diger sirketlerle en biiyiik farkimiz ‘inovasyon’

Spor Urlinleri sektdriinde benzer isi yapan sirketlerle arasindaki

en blyuk farkin inovasyon oldugunu belirten Kése, “Yapilan
calismalar, uygulamalar ve finansal degerlendirmeler daima
‘inovasyon’ lizerine kurulu. Karimizin %70’ini bazen stok, bazen

is Uretimi bazen de reklam olarak yatirrma dénusturiyoruz.
Girisimlerin ciro ve karliiktan dnce mutlaka kendilerine yapacaklari
yatinmlara odaklanmasini 6neriyorum.” seklinde konustu.

“Buraya hayallerimden vazgecmedigim icin geldim”

Sercan Kése, son olarak girisimcilere tavsiyelerde bulunurken
sunlar soyledi: “Hayal etmekten vazge¢cmeyin. Buralara kadar
hayallerimden vazge¢gmeyerek geldim. Kendi dogrulariniz,
hedeflerinizden ayrilamamanizi saglayacaktir. Her hayat sadece
kendisi icin kutsaldir. Kendi kural ve dogrularinizi olusturdugunuz
muddetge basarabilirsiniz.” dedi.



